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Más de 10 años elevando a nuestros clientes a la
diferenciación. Las empresas confían cada vez más en
los canales digitales para aprender, interactuar y tomar
decisiones de venta y compra, y es precisamente en la
planificación de estos millones de interacciones útiles,
donde Estudio34 destaca.

Nos comprometemos con el éxito de nuestros 
empleados para desarrollar sus habilidades, enriquecer 
su carrera y sentirse como en casa.

Así, conseguimos generar un sentido de pertenencia a la
familia de Estudio34 que, a su vez, se extrapola a
nuestros clientes gracias a la dedicación y espíritu de
superación continuo que nos caracteriza.

¿QUIÉNES SOMOS?



INCONFORMISTAS DIGITALES
Una agencia referente del marketing digital, la publicidad 
online y la analítica web.

01
S 
DIGITALE
S

ESTRATEGIAS INNOVADORAS
Desafiamos continuamente el status quo para ofrecer estrategias
de marketing digital claras, innovadoras y medibles.

02
S 
DIGITALE
S

ELEVAMOS A NUESTROS CLIENTES
Les diferenciamos con soluciones de SEO, SEM, CRO y Analítica Web que 
les permiten desafiar a sus competidores y fácilmente medir su ROI.

03
S 
DIGITALE
S

EQUIPO CREATIVO
Buscamos de manera continua la innovación a través de las 
herramientas digitales y tecnológicas emergentes.

04
S 
DIGITALE
S

¿QUÉ HACEMOS? | Estudio34 - Agencia de Marketing Digital 360º
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¿QUÉ TE OFRECEMOS? | Nuestros servicios

SE
O

01 Auditorías Técnicas

02 Análisis de palabras clave y competidores

03 Optimización Onsite

04 Link Building SE
M

01 Búsqueda

02 Display & Remarketing

03 Shopping

04 SMM

05 Adquisición Móvil

C
RO

01 Análisis de Tráfico y Comportamiento

02 Auditoría de Usabilidad Web

03 Optimización Onsite

04 Testeando las propuestas: A/B test

01 Búsqueda

02 Display & Remarketing

03 Shopping

A
W
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Generar 
demanda

Construcción 
de marca

Impulsar 
ventas Online

Generación
de Leads

Visualización
de Datos

             
Embudos de 
conversión

Incrementar 
LTV

Ratio
Conversión

Cómo hacer 

que nos 

conozcan

ATRAER
Cómo  optimizar 

tu web 

correctamente

Cómo 

conseguir que 

nos compren

CONVERTIR
Cómo lograr 

vender más con 

el mismo tráfico

Cómo lograr tus 

objetivos 

comerciales

ANALIZAR MONETIZAR RENTABILIDAD

Rentabilidad

Full Stack 
Marketing

1 2 3 4 5

¿CÓMO LO HACEMOS? | Metodología Full Stack Marketing
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¿QUÉ VEREMOS HOY? | Crear y Rentabilizar campañas de Google Shopping

El contexto actual está destacando la importancia para las empresas de ser visibles 

en el escenario digital. Ya no basta con la sola presencia, es momento de desarrollar 

estrategias que nos permitan captar nuevos clientes y convertir estos impactos en 

resultados. 

El objetivo de esta charla es conocer al detalle Google Shopping, un gran aliado 

para campañas online y un escaparate de venta clave para cualquier ecommerce. 

Asimismo, veremos  

- Cómo diseñar un buen feed de datos

- Cómo optimizarlo 

- Cómo parametrizar los productos que más nos interesa potenciar. 

De esta manera descubriremos los pasos a tener en cuenta a la hora de crear y 

rentabilizar nuestras campañas. 
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GOOGLE
SHOPPING
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1. GOOGLE SHOPPING

Google Shopping es el 
escaparate online 
multidispositivo que
te permite adueñarte de 
la pantalla y puedas, así, 
diferenciar tu marca de 
las demás.

1.1. ¿QUÉ ES? | Definición sencilla
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1.1. ¿QUÉ ES? | Vemos una ‘pequeña fracción’ del total

En EEUU Google 
Shopping está mucho 
más desarrollado.

Incluso tiene una nueva 
integración que se 
llamaba Google Express.

1. GOOGLE SHOPPING
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Tiene su propia gestión 
de carrito y pago. 

¡Amazon abróchate el 
cinturón! Porque 
hablamos de:

- Filtros avanzados
- Necesidad de 

Google Pay

1.1. ¿QUÉ ES? | Vemos una ‘pequeña fracción’ del total

1. GOOGLE SHOPPING
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Añadir a carrito

Obviamente se 
necesita una 
cuenta de Google

1-

2-

1.1. ¿QUÉ ES? | Vemos una ‘pequeña fracción’ del total

1. GOOGLE SHOPPING
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1.2. EE.UU | Gran evolución

1. GOOGLE SHOPPING

Este escaparate online 
multidispositivo ha 
evolucionado mucho en EE.UU 
pero seguimos bastante atrás 
en EU. 

No obstante:
- Resultados universales 

con scroll
- Resultados laterales
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1.3. MULTIDISPOSITIVO

1. GOOGLE SHOPPING

El customer journey de una 
compra es cada vez más 
compleja. 

Todos hemos hecho lo que 
vemos a continuación.
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¿POR QUÉ Y 
PARA QUIÉN?
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Los minoristas deben encontrar maneras 
para mantenerse competitivos en este 
mundo multidispositivo:

Aumentar ingresos

Aumentar tráfico - online y físico

Mantener márgenes

Conseguir lealtad

2.1. MINORISTAS

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?

1-
2-
3-
4-
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2.2. EL RENDIMIENTO BÚSQUEDA VS SHOPPING 

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?
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Cabe la posibilidad de que no sea rentable.

La tasa de conversión en muchos casos puede ser baja.

Muy importante ser competitivos en precio. Si no lo somos, no es nuestro canal…

Trabajar muy bien los atributos de los productos para darle información al sistema y posicionarnos por mayor 
volumen de búsquedas. Si no tenemos los productos optimizados no conseguiremos volumen…

Smart shopping: caja negra y perdemos absolutamente el control.

Importante estructurar las campañas/productos en función de objetivos de rentabilidad para maximizar 
volúmenes. 

Un error común es tener todo en una misma campaña con un objetivo de ROAS único (sin tener en cuenta las 
peculiaridades a nivel de rentabilidad de cada producto).

2.2. EL RENDIMIENTO BÚSQUEDA VS SHOPPING | Lo que no te cuenta Google

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?

1-
2-
3-
4-

5-
6-

7-
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Hay un punto de 
mejora constante que 
no se potencia

2.3. ¿CÓMO SE HACEN LAS CAMPAÑAS?

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?
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- Implementa Tracking eCommerce mejorado.
- Emplea etiquetas personalizadas (ahora hablamos de esto...).
- Emplea tus conocimientos sobre el mercado y tu negocio y define una buena estrategia para tus campañas.
- Optimiza tu feed de datos (también hablaremos en detalle de cómo...).

2.4. CONFIGURACIONES

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?
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No puedes 
depender solamente de 
una campaña de 
shopping (algo muy 
común entre muchos 
ecommerce).

¡OJO! que falta 
una muy importante 
que debemos probar.

2.5. TÁCTICAS | ESTRUCTURAS DE CAMPAÑAS

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?
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Smart Shopping

- Lo habíamos catalogado como algo negativo, 
no obstante, es algo a probar que nos ha dado 
algunos frutos.

- Muy útiles para maximizar el valor de 
conversión (cómo proponemos una primera 
prueba).

- Empezar con pocos productos usando 
etiquetas para filtrarlos.

- Que sean productos de rangos similares de 
precios.

2.5. TÁCTICAS | TIPOS DE CAMPAÑAS

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?

Video de Google de cómo montar estas campañas

https://www.youtube.com/watch?v=fbRAASJQAuU
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- Reglas en tu feed.
- Muy útil para mejorar atributos.

2.6. TÁCTICAS | OPTIMIZAR TU FEED

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?

Video explicativo: 
¿cómo usar reglas para rellenar 
tu descripción de producto?

https://www.youtube.com/watch?v=szWsH6zbbyM
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2.6. TÁCTICAS | OPTIMIZAR TU FEED

2. ¿POR QUÉ Y PARA QUIÉN?
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SHOPPING FEED 
MANAGER
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03. GOOGLE SHOPPING

03.1. SHOPPING FEED MANAGER | HERRAMIENTA DE ESTUDIO34

https://www.shoppingfeedmanager.com/

https://www.shoppingfeedmanager.com/
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03. GOOGLE SHOPPING

03.1. SHOPPING FEED MANAGER | HERRAMIENTA DE ESTUDIO34
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03. GOOGLE SHOPPING

03.1. SHOPPING FEED MANAGER | HERRAMIENTA DE ESTUDIO34
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03. GOOGLE SHOPPING

03.1. SHOPPING FEED MANAGER | HERRAMIENTA DE ESTUDIO34
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03. GOOGLE SHOPPING

03.1. SHOPPING FEED MANAGER | HERRAMIENTA DE ESTUDIO34
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TE INVITAMOS A PROBARLA

03. GOOGLE SHOPPING

03.1. SHOPPING FEED MANAGER | HERRAMIENTA DE ESTUDIO34

https://www.shoppingfeedmanager.com/
https://www.shoppingfeedmanager.com/


www.estudio34.com | (+34) 93 393 91 34

CONCLUSIONES
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CREAR TU INVENTARIO
Feed de datos

04. CONCLUSIONES | RESUMEN EN 5 PUNTOS

DEFINIR UNA ESTRATEGIA DE CAMPAÑAS
De diferentes tipos y según tus necesidades

HACER USO DE ETIQUETAS PERSONALIZADAS 
Importante distinguir los productos

OPTIMIZAR TU FEED DE DATOS
Ya sea con reglas de Google Merchant o con herramientas de terceros como SFM

TENER TRACKING DE ECOMMERCE
Google Analytics

01

02

03

04

05



¡Estudio34!
¿PREGUNTAS?

Web
www.estudio34.com

MAIL
ugo@estudio34.com
info@estudio34.com

Teléfono
(+34) 93 393 91 34

¡Síguenos!

http://www.estudio34.com
mailto:ugo@estudio34.com
mailto:info@estudio34.com

